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Medieninformation

ready2order startet offiziell in der Schweiz
Cloud-basiertes Kassensystem fiir kleine Unternehmen
jetzt auch auf dem Schweizer Markt verfiigbar

Wien-Ziirich, 18. November 2024. Der Anbieter cloud-basierter Kassensysteme ready2order kiindigt seinen
Markteintritt in der Schweiz an. Das Unternehmen, das sich auf digitale Lésungen fiir kleine Unternehmen
spezialisiert hat, erweitert damit seine Prisenz im deutschsprachigen Raum. Nach dem Erfolg in Osterreich und
Deutschland, wird die bewahrte Kassensoftware nun auch gezielt in der Schweiz angeboten, um den
Bediirfnissen von kleinen Unternehmen in Gastronomie, Einzelhandel und Dienstleistungssektor gerecht zu
werden. CEO Markus Bernhart und CGO Arnold Bluml erldutern die Hintergriinde und Potenziale der Expansion.

,Die Schweiz war fUr uns immer ein interessanter Markt. Trotz fehlendem Marketing haben wir bereits eine dreistellige
Zahl an Kunden gewinnen konnen. Dies zeigt klar, dass es den Bedarf gibt und es ist fir uns auch der richtige Zeitpunkt,
unsere Prasenz im Markt auszubauen und unsere Kassenldsung offiziell anzubieten®, erklart ready2order CEO Markus
Bernhart.

Die Schweiz passt ideal in die langfristige Wachstumsstrategie des Unternehmens. Nach der erfolgreichen Etablierung in
Osterreich und Deutschland méchte ready2order den gesamten deutschsprachigen Raum bedienen. ,Zudem sehen wir
die Schweiz durch ihre Mehrsprachigkeit als perfekten Ausgangspunkt fir eine Expansion in weitere europdische
Lander”, fugt Markus Bernhart hinzu.

Vorteile durch die Zugehoérigkeit zur Zucchetti-Gruppe

Eine wichtige Rolle bei der Expansion spielt die Unterstlitzung durch die Zucchetti-Gruppe, zu der ready2order gehort.
LZucchetti ist bereits seit vielen Jahren mit der Kassensoftware TCPOS in der Schweiz vertreten und kennt den Markt
sehr gut. Diese Erfahrung und das starke Partnernetzwerk vor Ort sind flr uns von groBem Vorteil”, so Markus Bernhart.
Zudem eroffnen sich durch die Synergien innerhalb der Gruppe zusatzliche Méglichkeiten: ,Als Zucchetti-Gruppe
kdnnen wir verschiedene Kassensysteme fur unterschiedliche Kundensegmente anbieten, was uns hilft, neue
Marktchancen gemeinsam zu nutzen.”

Fokus auf die Deutschschweiz und bereits erste Erfolge

Zu Beginn wird sich ready2order auf die Deutschschweiz konzentrieren. ,Unser Kassensystem untersttitzt mehrere
Sprachen, aber um den Markteintritt zu vereinfachen, setzen wir zunachst auf Deutsch und Englisch. Diese Region bietet
uns operative Synergien, die den Start erleichtern”, erklart Chief Growth Officer Arnold Bliml. Obwohl die Expansion
gerade erst offiziell gestartet wurde, hat ready2order bereits eine aktive Kundenzahl im dreistelligen Bereich in der
Schweiz - ein Erfolg, der ohne aktive Vermarktung erzielt wurde. ,In der Soft-Launch-Phase sind bereits weitere neue
Kunden hinzugekommen®, erganzt Markus Bernhart.

ready2order setzt auf Schnelligkeit und einfache Bedienung fir KMU

~Unser Produkt richtet sich vor allem an kleine Unternehmen, wie Gastronomiebetriebe, Einzelhdndler und
Dienstleister. Diese Zielgruppen stehen auch in der Schweiz im Fokus, da sie besonders von der Schnelligkeit, Flexibilitat
und dem sehr guten Preis-Leistungs-Verhaltnis unseres Systems profitieren”, betont Arnold Bluml. ready2order bietet
eine Lésung, die sich schnell einrichten lasst und einfach zu bedienen ist. ,Unsere Kunden kénnen ohne lange
Wartezeiten oder komplizierte Prozesse direkt mit der Nutzung starten - ein entscheidender Vorteil gegenuber vielen
anderen Anbietern im Markt", ist Arnold BlUml Uberzeugt.

Fokussierte und nachhaltige Wachstumsstrategie

Die langfristigen Ziele von ready2order in der Schweiz sind fur Arnold Bliml klar: ,Als Innovationsfiihrer méchten wir in
den nachsten Jahren einen signifikanten Marktanteil erreichen. Dabei spielt neben der Kundenzahl vor allem die
Kundenzufriedenheit eine zentrale Rolle, die wir kontinuierlich messen werden.” Im Laufe des Jahres 2025 plant
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ready2order, das Produktangebot in der Schweiz schrittweise auszubauen, um noch mehr Kundensegmente
anzusprechen und so den Wachstumskurs voranzutreiben.

Uber ready2order

ready2order ist spezialisiert auf die Entwicklung und den Vertrieb innovativer Cloud-Software-L6ésungen im POS- und
Payment-Bereich fur kleine Unternehmen. Gegriindet im Jahr 2015, betreut das FinTech inzwischen Uber 15.000 Kunden
in Deutschland und Osterreich. Entsprechend der Hybrid-Work-Kultur arbeiten die knapp 100 Mitarbeiter:innen sowohl
im Headquarter in Wien als auch in ganz Europa. Seit Juli 2023 ist ready2order zu 100 Prozent Teil des italienischen
IT-MarktfUhrers Zucchetti.

Mehr auf www.ready2order.com

Uber Zucchetti

Mit mehr als 9.000 Mitarbeitern ist die Zucchetti Group eines der wichtigsten italienischen IT-Unternehmen in Europa.
Zucchetti bietet ein einzigartiges Produktportfolio, von POS, Cashless Payment, ERP, HR bis hin zur Zutrittskontrolle und
mehr, mit dem Kunden sich einen erheblichen Wettbewerbsvorteil sichern kénnen. Die Software- und
Hardwareldsungen sowie die innovativen Dienstleistungen werden speziell an die Bedurfnisse von Unternehmen der
unterschiedlichsten Groéf3en und Branchen, darunter besonders Hospitality, Travel Retail, Leisure & Entertainment,
Einzelhandel u.v.m., angepasst.

Mehr auf www.zucchetti.com/de
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