BUYER
PERSONA

mehr Informationen: https:/bit.ly/3iDID5

appvizer



https://bit.ly/3iD9D5J

Thomas, CEO eines Start-Up (< 15 Angestellte)

29 Jahre alt, ledig ohne Kinder, Berlin

,Grolles erreicht man nicht durch Gewalt, sondern durch Beharrlichkeit.”

IDENTITAT TECHNOLOGIE

Persanlichkeit: abitioniert, aktiv Digitale Kompetenz @ @ @ @ @
passioniert nterret @ @ @ @ @
Interessen: Neue Technilogien, Outdoor- Software @ @ @ O O
Sport, Reisen

Soziale Medien @ @ @ O O
Mobiles Arbeiten @ @ @ @ O

Expertise: Wirtschaft und Finanzen

BEDURFNISSE ZIELE BEDENKEN

1. Sein Business entwickeln

2. Sein Projekt- und
Teammanagement verbessern 2. Die notigen Tools erwerben 2. Es dauert zu lange

3. Proaktiv agieren

1. Mehr Kunden anwerben 1. Esist zu teuer

3. Bei Management-Techniken auf dem 3. Esist zu kompliziert

L aufenden bleiben o .
4. Esist nicht modular oder erweiterbar

BIO / SONSTIGES




—0t0

Eine bildliche Darstellung
der Persona

BESOINS

Mit welchen Problemen konnte sie
konfrontiert werden? Priorisieren Sie!

BIO / SONSTIGES

Vorname, Beruf

Alter Familienstand, \Wohnort

EINSTELLUNG

/itat oder Aussage um die Geisteshaltung Ihrer Persona zu beschreiben
IDENTITAT TECHNOLOGIE
Personlichkeit : ... Digitale Kompetenz O O O O O
~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~ Internet O O O O O
IMETESSEN o Software O O O O O
EXPErtiSe & oo Soziale Medien O O O O O

Mobiles Arbeiten O O O O O

OBJECTIFS BEDENKEN
Mit welchem Ziel wurde die Persona Ihr Was konnte Ihre Persona davon
Produkt nutzen? Priorisieren Siel abhalten, Ihr Produkt zu nutzen?




Nachdem Sie nun lhre Buyer Persona erstellt haben,
wie wadre es im nachsten Schritt mit Automatisiertem Marketing?

Guides, Infos und gute Tipps finden Sie hier: https:/bit.ly/3iD9D5J

appvizer


https://bit.ly/3iD9D5J



