
Technischer Verkaufsinnendienst  
Riotherm Klimatechnik, 100 % (a)
Im technischen Verkaufsinnendienst Riotherm Klimatechnik machst du aus Kundenanfragen 
belastbare technische und kaufmännische Grundlagen. Du klärst Anforderungen, arbeitest 
Klimatisierungskonzepte aus und erstellst Angebote.

In Sulgen bist du die zentrale Schnittstelle zwischen Verkaufsaussendienst und Projektleitung. Da-
bei verbindest du Kundenkontakt, technische Ausarbeitung und administrative Koordination.

Willkommen in einer Arbeitswelt mit Substanz.

Bei Erich Keller arbeiten Menschen, die gestalten, planen, fertigen, montieren, koordinieren und 
weiterdenken. Gemeinsam schaffen wir Räume, Arbeitsplätze und technische Lösungen, die im All-
tag bestehen müssen. Unsere Aufgaben sind vielseitig. Die Anforderungen sind hoch. Dafür siehst 
du jeden Tag, was deine Arbeit bewirkt.

Deine Aufgabe.

Du bearbeitest Anfragen technisch stimmig, sauber kalkuliert und kundenorientiert. So erhalten 
Verkauf und Projektleitung vollständige Grundlagen für die nächsten Schritte.

Was du bei uns bewegst.

–	Du arbeitest Klimatisierungskonzepte für kleinere und grössere Kundenprojekte aus und stimmst  
	 sie intern ab.

–	Du klärst Anforderungen direkt mit Kunden und beantwortest technische und organisatorische 	
	 Rückfragen.

–	Du erstellst Angebote und übernimmst die dazugehörigen administrativen Aufgaben.

–	Du prüfst Ausschreibungsunterlagen und Leistungsverzeichnisse und machst Unklarheiten  
	 früh sichtbar.

–	Du unterstützt die Projektleitung bei Planung und Koordination und sorgst für eine saubere  
	 Informationsübergabe.

Erich Keller AG
Romanshornstrasse 17
8583 Sulgen

+41 71 644 88 88
info@erichkeller.com

Innenausbau und Klimatechnik bei der Swissklinik in Pfäffikon SZ.



Was du mitbringst.

–	Du hast eine kaufmännische Grundausbildung abgeschlossen; eine technische Weiterbildung 
	 oder vergleichbare Zusatzqualifikation ist von Vorteil.

–	Du bringst technisches Verständnis oder ausgeprägtes Interesse an Gebäudetechnik und 
	 erklärungsbedürftigen Lösungen mit.

–	Erfahrung im technischen Verkaufsinnendienst, in einem projektorientierten KMU oder an einer 
	 vergleichbaren Kundenschnittstelle erleichtert dir den Einstieg.

–	Du denkst vernetzt, arbeitest sicher mit Microsoft Office und kannst technische, kaufmännische 
	 und organisatorische Punkte zusammenführen. CAD- oder ERP-Kenntnisse sind ein Plus.

–	Du kommunizierst sehr sicher auf Deutsch in Wort und Schrift. Englischkenntnisse sind von 
	 Vorteil.

Was du bei uns erwarten kannst.

–	Attraktives Salär und Erfolgsbeteiligung
	 Wir bieten ein faires Grundsalär und beteiligen Mitarbeitende am gemeinsamen Erfolg, wenn 
	 die Geschäftsentwicklung es erlaubt.

–	Ferien und Überzeit nach Wahl
	 Du hast mindestens 25 Ferientage und arbeitest mit gleitenden Arbeitszeiten. Überzeit kannst du 
	 nach Absprache kompensieren oder auszahlen lassen.

–	Weiterkommen ist möglich
	 Wir unterstützen fachliche Weiterbildungen und interne Entwicklungsschritte – vom Handwerk 
	 über AVOR und Projektleitung bis zu technischen oder organisatorischen Funktionen.

–	Direkter Austausch
	 Wir arbeiten mit kurzen Wegen, offenen Informationen und direkter Kommunikation. Man weiss, 
	 woran man ist – und woran man gemeinsam arbeitet.

Lernen wir uns kennen.

Passt die Aufgabe zu dir? Dann freuen wir uns darauf, dich kennenzulernen. Bewirb dich direkt  
über unser Onlineformular.

Für Fragen zur Stelle ist Urs Pletka, Leiter Produkte und Projekte Riotherm, unter +41 71 644 88 42 
oder urs.pletka@erichkeller.com für dich da.

Mehr über deine Arbeit, unsere Berufswelten und die Benefits bei Erich Keller erfährst du unter 
erichkeller.com/karriere.


