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Upphandling av tjanst for matning av
projektkvalitet

(Material for publicering pa hemsida)

1 Inledning

Binosight AB har gett Uppkraft AB i uppdrag att utreda hur Binosights tjanst fér matning av
projektkvalitet (Binosight-tjansten) skulle kunna upphandlas av offentliga bestéllare. | detta underlag
redovisas de 6vervdaganden som ar av betydelse for bedomningen, vilka upphandlingsformer och
eventuella undantag som kan bli tillampliga och hur man som offentliga bestéallare kan resonera fér
att komma fram till olika beslut om inkop.

2 Hur fungerar tjansten?

Binosight-tjansten innehaller ett molnbaserat verktyg (PQi-verktyget) for matning och
resultatpresentation av projektkvalitet i byggprojekt. PQi (Project Quality Index) ar ett index
utvecklat med malet att skapa en referenspunkt for projektkvalitetsméatning. Binosight-tjansten ar
den enda produkten pa marknaden som kan koppla matningar mot “best practice” i branschen och
branschorganisationen Byggherrarna verkar for att PQi ska bli branschstandard. | PQi-verktyget,
redovisas resultatet av matningarna pa olika satt. Viss information ar kostnadsfri och annan kraver
betalning (i det foljande PQi-betalprodukter). Kunden har tillgang till en PQi dashboard samt olika
dynamiska verktyg for att analysera projekt och projektportféljer. Dashboard pa sammanfattande
indikatorniva ar kostnadsfri medan férdjupande analys kan géras mot betalning genom att kopa PQi
kvalitetsrapporter (Project Quality Reports) varvid resultatet som innefattas i rapporterna lases upp
for analys i PQi-verktyget. Utan kostnad kan PQi-produkten “Free PQi Summary” laddas ner som PDF.

Binosight-tjansten och PQl-verktyget tillhandahalls med ensamratt av Binosight. Binosight
samarbetar med konsultféretag pa marknaden som kan vara ett stod fér kunder som vill anvanda
resultatet fran sina PQi-matningar for att bedriva forbattringsarbete och verksamhetsutveckling. | det
fallet levereras tjansten av Binosight som underleverantor till en partner.

Bestallnings- och betalflode kommer att genomféras elektroniskt i Binosight-tjansten och kommer att
kunna anpassas efter eventuella ramavtal och bestallnings- eller avropsrutiner hos bestallaren.

3 Upphandling —sammanfattande bedomning

Baserat pa ovanstaende och nedan beskrivna férutsattningar bedomer Uppkraft att Binosight-
tjansten kan upphandlas enligt féljande. Grunderna for denna bedémning redovisas i efterfoljande
texter, se hanvisningar.

Upphandling av enbart Binosight-tjdnsten;

e Binosight-tjansten kan direktupphandlas upp till gransen for direktupphandling i enlighet
med myndighetsinterna riktlinjer for direktupphandling. Konkurrensutsattning behover inte
ske eftersom Binosight &r ensamma om att kunna leverera tjansten (se 5.1)

e Over gransen for direktupphandling kan hanvisning ske till undantagsregler i LOU d&
Binosight av tekniska skal och med hanvisning till ensamratt ar ensamma om att kunna
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leverera Binosight-tjansten. Darmed kan direktupphandling ske upp till troskelvardet (se 5.2)
och férenklat forfarande utan féregdende annonsering 6ver troskelvardet (se 5.3.1).

Upphandling av relaterade konsulttjdnster, ev. i kombination med Binosight-tjdnsten som systemstod

e Konsulttjanster relaterade till PQl-matningar i Binosight-tjansten kan direktupphandlas upp
till gransen for direktupphandling i enlighet med myndighetsinterna riktlinjer fér
direktupphandling. Om interna riktlinjer foreskriver konkurrensutsattning kan det ske mellan
de partners som levererar relaterade tjanster (se 5.1).

e Over grinsen for direktupphandling bér upphandling genomféras dver eller under
troskelvardet (se 5.3). Undantagsregler bedéms i dessa fall inte vara tillampliga (se 5.2). For
att sakerstalla Binosight-tjansten som systemstod bor tjansten tydligt specificeras i enlighet
med forutsattningarna i Binosight-tjansten (se Whitepaper pa Binosights hemsida). Det gar
att ange tjansten med namn, forutsatt att tillagget “eller motsvarande” anges.

e Upphandling av konsulttjanster och Binosight-tjansten i kombination kan dock med fordel
genomforas separat, sa att Binosight-tjansten direktupphandlas eller genomférs genom
forhandlat forfarande enligt ovan och relaterade konsulttjanster upphandlas i konkurrens.

3.1 Tankbara upphandlingsalternativ

Nedan redovisas, ur ett kundperspektiv, olika alternativ for att inom offentlig verksamhet testa
Binosight-tjansten, handla upp den eller konsulttjanster separat, alternativt handla upp Binosight-
tjansten och konsulttjanster tillsammans.

Testa att kopa Project Quality Reports av Binosight direkt
i Binosight-tjansten <100 TSEK (utan upphandling)

Skapa anvéandarkonto |
hos Binosight

K6p konsulttjansterinom

befintligt ramavtal (generellt ni
eller for ett projekt)

Jag vill bara testa

Binosight-tidnsten Direktupphandla Binosight-tjénsten direkt fran Binosight upp

till 615 TSEK (med hénvisning till undantag for ensamrétt)

Jag vill bara képa
konsulttjdnster
relaterade till
Binosight-tjdnsten

Handla upp enligt interna m
riktlinjer och regelverk for
upphandling

Jag vill képa
Binosight-tjdnsten
separat (mdta +
kopa Project

annonsering, av Binosight-tjansten direkt fran Binosight utan

i
'
1
Direktupphandling, alt férhandlat férfarande utan féregéende |
beloppsgréns (med hanvisning till undantag fér ensamratt) E

'

‘. Endast
Quality Reports ) Annonserad konkurrensutsatt upp- P
W handling av Binosight-tjansten separat E;?;%Tbk:g

Jag vill bade képa
Binosight-tjdnsten

(mdta + képa Project
Quality Reports ) och
képa konsulttjdnster

i I
| Direktupphandling, alt férhandlat !
X \ férfarande utan féregéende annonsering, —— Ejmgjlig |
| av Binosight-tjansten fran partner !

Direktupphandling av
Binosight-tjansten fran
Binosight + Upphandling ls Upp till max 615 TSEK &ver fyra &r: Direktupphandling enligt

av konsulttjanster fran interna riktlinjer fér direktupphandling - konkurrensutséattning ——

konsult —som tva till valda konsultbolag som levererar Binosight-tjansten.
separata upphandlingar

/ avtal Handla upp Binosight- | Vinnande partner
tjansten och konsulttjanster . N levererar helheten
i ett och samma avtal Over 615 TSEKnover fyra &r - Anno‘nserac‘i‘ .
konkurrensutsattning under eller 6ver troskelvérdet (1,4 MSEK
(statlig myndighet) eller 2,2 MSEK (annan offentlig)). |
upphandlingen specificeras Binosight-tjansten (se Whitepaper)
och anges med namn, med tilldgget “eller motsvarande”.
"
m Binosight AB B Konsultféretag |3 Partner till Binosight
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4 Tjanstens sardrag

4.1 Prissattning och betalning

Varje PQi-matning bestar av ett visst antal enké&tsvar beroende pa projektets omfattning. Prissattning
sker per enkatsvar enligt en stafflad skala dar rabatterat pris ges efter olika brytpunkterna (25, 50
och 100 enkatsvar). Binosight berdknar att kostnaden for en medelstor byggherre som anskaffar PQi-
betalprodukter for samtliga sina projekt uppgar till totalt ca 200 000-500 000 kr per ar.

4.2 Varaeller tjanst?

| vissa fall kan det vara avgérande om anskaffningen avser en vara eller tjanst enligt LOU. Detta kan
till exempel vara fallet vid val av olika upphandlingsformer eller om olika undantagsregler ar
tillampliga. Om upphandlingen ska annonseras ska det ocksa anges i annonsen om det som
upphandlas ar en vara eller tjanst. Nedan foljer en kortare utredning angaende om anskaffning av
Binosight-tjansten kan betraktas som vara eller tjanst enligt upphandlingsregelverket.

En definition av vad som utgor ett tjanstekontrakt respektive ett varukontrakt framgar i forsta
kapitlet LOU.

e 24§ Med varukontrakt avses ett kontrakt som gdiller kép, leasing, hyra eller hyranskaffa av en vara. Ett
varukontrakt kan som ett underordnat inslag omfatta kompletterande monterings- och installationsarbeten.

e 21§ Med tjdnstekontrakt avses ett kontrakt som gdller tillhandahdllande av andra tjinster én de som avsesi 9 §
[byggentreprenadkontrakt].

Tyvarr framgar inte i LOU vad som kdnnetecknar en vara eller tjdnst. Inte heller hittar man nagon
ledning i forarbeten eller i rattsfall. Gransen for vad som ar vara eller tjanst ar darfor lite oklart i
upphandlingsjuridiken, sarskilt nar det géller kép av olika IT-tjdnster och produkter som ligger i
granslandet for vad som skulle kunna var en vara eller tjanst. For att fa ledning i bedémningen brukar
domstolar kika pa andra regelverk, dar fragan ar av betydelse. Ett regelverk dar det &r av betydelse
att beddéma skillnaden mellan varor och tjanster ar skatteratten.

Enligt Skatteverkets bedémning? utgér s.k. onlinetjanster alltid tjanster, sa lange det som levereras
inte ar en materiell vara eller produkt. Att koparen, efter leveransen online, sjalv har mojlighet att
med egen utrustning materialisera den anskaffade produkten, exempelvis genom en utskrift eller
genom o6verforing till ett fysiskt medium som till exempel USB medfor inte att det som levererats
online &r en vara. Eftersom Binosight-tjansten, inklusive PQi Project Quality Reports, levereras
elektroniskt till kunden skulle produkten alltsa avse en tjanst enligt skatteratten och det ar rimligt att
utga fran att samma beddémning dven ar rimlig i upphandlingsrattsliga sammanhang.

Det blir ytterligare tydligt att leveransen ar en tjanst om den levereras tillsammans med
konsulttjanster. Om huvuddelen av upphandlingsféremalet levereras som en tjanst, i detta fall
konsulttjanster, raknas hela kontraktet som en tjanst enligt reglerna om blandade kontrakt i LOU (2
kap LOU)

Eftersom Binosight-tjansten kan vara en del av leveransen i ett byggprojekt kan det vara rimligt att
tro att de i vissa fall kan betraktas som en del i en byggentreprenad - ddrmed blir kontraktet som
helhet att betrakta som en byggentreprenad inklusive Binosight-tjansten. | dessa fall upphandlas
Binosight-tjansten som en byggentreprenad tillsammans med andra delar i den specifika

! https://wwwd4.skatteverket.se/rattsligvagledning/edition/2015.6/329314.html|

Uppkraft AB anna.lonnerberg@uppkraft.se
Org.nr: 559212-5412 sid3av?7 Telefon: +46 (0)733 46 93 99



Uppkraf)

entreprenaden. | det foljande kommer inte entreprenadalternativet att berdras eftersom Binosight-
tjansten i dessa fall blir en mindre del av upphandlingen och Binosight blir underentreprenor.

4.3 Ramavtal eller kontrakt?

| LOU galler sarskilda regler for s.k. ramavtal. Ett ramavtal skiljer sig at fran ett andra kontrakt genom
att ett ramavtal helt eller delvis faststaller villkoren for senare tilldelning av kontrakt under given
tidsperiod medan ett upphandlingskontrakt avser en faktisk anskaffning vid avtalstillfallet, med
tydligt angivet innehdll och volym?2. Ett ramavtal behéver inte vara tydligt i férhallande till volym,
men enligt senare praxis fran EU-domstolen behdver ramavtal ange maxvarde pa ramavtalets
omfattning.?

Avtalstiden for ett ramavtal ar begransat till fyra ar, inklusive eventuella forlangningsoptioner, om
det inte finns sarskilda skal. For kontrakt regleras ingen langsta avtalstid i LOU, men avtal pa
obestamd tid dr tveksamt om det dr ok enligt LOU.? Vad som &r en rimlig avtalstid for ett kontrakt
maste beddémas fran fall till fall, med hansyn till typen av tjanst och hur denna féréndras 6ver tid.

Avtalstiden ar viktig for att bedéma det totala vardet av upphandlingen och huruvida man kan
tillampa direktupphandling, férenklat férfarande eller 6ppet férfarande. Se nedan 5.1.

Ett avtal avseende Binosight-tjansten, kan bade ha karaktaren av ramavtal eller kontrakt beroende pa
hur den anskaffas. Om Binosight-tjansten anskaffas som en majlighet att bestalla PQi-betalprodukter
I6pande i olika byggprojekt hos byggherren, finns inte ett konkret atagande vid avtalstillfdllet och
avtalet far darmed karaktaren av ett ramavtal som satter villkoren for senare bestallningar. Om
Binosight-tjansten daremot anskaffas som en del av ett konkret projekt dar Binosight-tjdnsten ar en
av del av leveranserna, har det snarare karaktaren av ett kontrakt. Det gar darfor inte att tydligt sdga
om Binosight-tjansten kommer att upphandlas som ramavtal eller som kontrakt, det beror helt pa
upplagg och forutsattningar i det enskilda fallet.

Detsamma géller om en kund anskaffar Binosight-tjansten av en partner i kombination med
konsulttjanster. Om Binosight-tjansten anskaffas som en mojlighet att bestélla konsulttjanster
I6pande blir det ett ramavtal som satter villkoren for senare bestallningar. Men dven har kan ju de
kombinerade tjansterna anskaffas som en konkret leverans relaterat till ett visst projekt som da far
karaktaren av ett kontrakt.

Ett ramavtal kan tecknas med en eller flera leverantérer. Om ramavtal tecknas med flera maste den
upphandlande myndigheten tydligt visa hur avrop kommer att férdelas, antingen genom en
ytterligare konkurrensutsattning dem emellan (férnyad konkurrensutsdttning), eller genom avrop
enligt en uttrycklig ordning, t.ex. rangordning (s.k. férdelningsnyckel). Hur avrop ska ga till maste
tydligt visas i ramavtalet. Ramavtal med flera leverantérer kan bli aktuellt i det fall Binosight-tjansten
anskaffas i kombination med konsulttjanster eftersom flera partners har maojlighet att erbjuda
tjansten.

| det fall det géller anskaffning av enbart Binosight-tjansten finns det som angetts tidigare endast en
leverantér som kan leverera, varfor ramavtal i det fallet endast skulle tecknas med Binosight. Om
ramavtal tecknas med en leverantér, finns det inga uttryckliga regler for hur avropen ska ga till
forutom att de inte far ske i strid med ramavtalet och att de inte far ske muntligen®. En bestéllning

2 se exempelvis Kammarratten i Géteborg, mal nr 6975-12 och mal nr 2124-2127-13
3 EU-domstolens dom C-216/17 "Coopservice”

4 EU-domstolens mal C-454/06 Pressetext och C-451/08 Helmut Muller

57 kap 4§ LOU
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skulle i det fallet kunna vara en order i systemet, forutsatt att man har angett dessa forutsattningar i
ramavtalet.

Det kommer ocksa finnas ocksa mojligheter att anpassa Binosight-tjansten sa att den
Ooverensstammer med avrops- och bestallningsrutiner hos bestallaren, exempelvis genom elektronisk
generering av avropsspecifikationer med hanvisning till ramavtalsnummer etc.

5 Upphandlingsformer

| det féljande beskrivs olika upphandlingsformer som kan bli aktuella vid upphandling av Binosight-
tjansten.

5.1 Direktupphandling p.g.a. lagt varde

Eftersom Binosight-tjansten ar en ny tjanst ar det sannolikt att byggherrar valjer att inledningsvis
testa produkten under en kortare tid. | detta fall kan det vara lampligt att genomféra en
direktupphandling upp till gréansen for direktupphandling. | detta fall behéver man félja interna
riktlinjer for direktupphandling, vilket i vissa fall innebar att man behover vdnda sig till mer an en
leverantor med sin forfragan. Binosight-tjansten dr dnnu unik pa marknaden, varfér
konkurrensutsattning av sjdlva tjansten inte ar mojlig. Upphandlas Binosight-tjansten tillsammans
med relaterade konsulttjanster, finns det flera partners som kan bli féremal for
konkurrensutsattning.

Enligt LOU ska den upphandlande myndigheten daven beakta direktupphandlingar av samma slag
gjorda av myndigheten under rakenskapsaret. Vad som utgor direktupphandlingar av samma slag ar
dven det ganska diffust och maste avgoras fran fall till fall, men féljande kan vara nagra riktlinjer for
beddmningen;

e Inkop av varor, tjanster och byggentreprenader som ar avsedda for en identisk eller likartad
anvandning eller som ar utbytbara med den produkt som ska anskaffas

e Varor och tjanster som typiskt sett erbjuds av leverantorer i en viss typ av marknad, ex
leverantérer av kontorsmaterial.

e Direktupphandlingar som har ett naturligt samband i tid och innehall, exempelvis olika delar i
ett projekt eller entreprenad som naturligt hér ihop i samma tjanst®

Det &r svart att exakt bedéma vad som skulle kunna vara upphandlingar av samma slag som i sa fall
skulle inga i bedomningen av direktupphandlingar av samma slag néar det géller anskaffning av
Binosight-tjansten, det beror pa hur myndigheten utformat sitt behov. Utformas behovet som
”"Matning av projektkvalitet i byggprojekt med koppling till best practice fér branschen” finns i
dagsldget inga andra tjanster av samma slag. Om behovet utformas bredare bér man kanske ta med
andra direktupphandlingar av till exempel kvalitetsmatning i berdakningen. Nar det galler
konsulttjanster i kombination med Binosight-tjansten, bér man sannolikt se till andra kop av
konsulttjanster av samma slag.

Situationen maste bedémas utifran myndighetens behov i det enskilda fallet.
Upphandlingsmyndigheten har publicerat en guide som kan vara en vagledning om man vill ga lite
djupare i denna fraga. ’

6 Prop 2009/10:180 del 15 293

7 https://www.upphandlingsmyndigheten.se/globalassets/publikationer/vagledningar/2015_1_inkopsammaslag_webb160226.pdf
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Aven om upphandlingens virde faller under grinsen for direktupphandling, kan interna riktlinjer ge
att konkurrensutsattning ska ske 6ver ett visst varde. | det fall upphandlingen omfattar endast
Binosight-tjansten, finns ingen direkt konkurrens varfér det bor vara mojligt att vanda sig endast till
Binosight, forutsatt att det ar just en sadan tjanst som myndigheten har behov av.

Nar det galler upphandling av konsulttjanster i kombination med Binosight-tjansten kan
konkurrensutsattning avgransas till olika partners som kan leverera relaterade tjanster.

5.2 Direktupphandling i vissa undantagssituationer

Direktupphandling far dven anvandas i vissa undantagsfall (nar kriterierna for att fa tillampa ett
férhandlat férfarande utan féregdende annonsering ar uppfyllda enligt 6 kap 12-19§8§). Dessa
undantagsfall omfattar bland annat om det som ska upphandlas kan tillhandahallas endast av en viss
leverantor av till exempel konstnarliga eller tekniska skal eller p.g.a. ensamratt.

Regleringen ser ut sa har enligt 6 kap 14§ LOU (samma regler géller bade under och éver
troskelvardet, se dven 19 kap 7§ 3st LOU);

14 § En upphandlande myndighet far anvéinda ett férhandlat forfarande utan féregdende annonsering
om det som ska upphandlas kan tillhandahdllas endast av en viss leverantér ddrfér att

1. syftet med upphandlingen dr att skapa eller férvérva ett unikt konstverk eller en unik konstndrlig
prestation,

2. det av tekniska skdl inte finns ndgon konkurrens, eller

3. det som ska anskaffas skyddas av ensamrdtt och ddrfér endast kan tillhandahdllas av en viss
leverantor.

Ett sadant forfarande fdr i fall som avses i forsta stycket 2 och 3 anvéndas endast om det inte finns ndgot
rimligt alternativ och avsaknaden av konkurrens inte beror pa en konstruerad avgrénsning av
férutsdttningarna fér upphandlingen.

Binosight-tjansten ar unik pa marknaden och nagon konkurrens finns i nuldget inte. Precis som
dvriga undantagsférfaranden enligt LOU ska dessa undantag dock tolkas restriktivt.®2 Férhandlat
forfarande utan foregaende annonsering far enligt punkten 2 ske med hansyn till att det av tekniska
skal endast ar en leverantor som kan tillhandahalla det som ska upphandlas. For att kunna tillampa
undantaget kravs det pa objektiva grunder, och med hansyn till tekniska skal, att endast dr en enda
leverantér som utfora en viss tjdnst eller leverera en viss vara for att undantagsforfarandet ska kunna

tillimpas.®

Om behovet ser ut sa att det endast ar Binosight-tjansten som kan komma ifraga ar det mojligt att
hanvisning kan ske till detta undantag eftersom det ar den enda produkt som just nu finns pa
marknaden. Om behovet ddremot formuleras pa ett annat satt, sa att det handlar om
kvalitetsutvarderingar utan att specificera formen kan sannolika andra leverantérer och produkter
komma ifraga. En bedémning far goras efter det behov som den upphandlande myndighetens har
formulerat. Om behovet ar kvalitetsméatning av byggprojekt med koppling till “best practice” for
branschen &r Binosight ensam om att kunna leverera en sadan tjanst och med stérsta sannolikhet
kan undantaget tillampas.

Av forsta stycket tredje punkten framgar att forhandlat férfarande utan foregaende annonsering kan
tillampas om det som ska anskaffas skyddas av ensamrétt och darfor endast kan tillhandahallas av en

8 Se exempelvis mal C-385/02, Kommissionen mot Italien, punkt 19

9 se Rosén Andersson m.fl., Lagen om offentlig upphandling — en kommentar, 2 uppl., 2015, s. 259
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viss leverantor. Det ar dock inte tillrackligt att en ensamriétt finns, utan det ska dessutom vara sa att
det endast ar en viss leverantor som har mojlighet att tillhandahalla det som omfattas av
ensamriatten.® Binosight har ensamritt till Binosight-tjansten varfér detta undantag skulle vara
tillampligt forutsatt att det ar just en sadan tjanst som myndigheten har behov av.

Nar det géller upphandling av konsulttjanster i kombination med Binosight-tjansten blir det svart att
havda att denna helhet endast kan anskaffas av en viss leverantor eftersom flera partners kan
erbjuda Binosight-tjansten tillsammans med sina konsulttjanster. En enskild partner har heller inte
ensamratt att sdlja Binosight-tjansten.

Det blir i dessa fall viktigt att bestallaren forstar vad som ar unikt med Binosight-tjdnsten och
specificerar efter behovet. Det bor dock vara mojligt att ange namnet pa Binosight-tjansten med
tillagget "eller motsvarande”. Binosight har publicerat ett Whitepaper som gor det mojligt att satta
sig in i Binosight-tjansten pa detaljniva och, om man sa vill, specificera enligt den.

Bestammelsens andra stycke anger att forhandlat forfarande utan foregaende annonsering i de fall
som redovisats ovan endast far anvdndas om det inte finns nagot rimligt alternativ och avsaknaden
av konkurrens inte beror pa en konstruerad avgransning av forutsattningarna for upphandlingen.

5.3 Annonserad upphandling dver gransen for direktupphandling

Binosight erbjuder en specifik tjanst som ar unik pa marknaden. | det fall upphandlande myndigheter
genomfor en annonserad upphandling i syfte att anskaffa en tjanst som den som Binosight erbjuder
ar det viktigt att myndigheten forstar hur Binosight-tjansten ar uppbyggd och kan kravstalla den sa
att leverant6rer som Binosight liksom andra leverantorer har majlighet att lamna anbud. Utoéver
denna sammanstallning finns ocksa ett Whitepaper som beskriver tjanstens sardrag ytterligare.

5.3.1 Undantag

De undantag som ar tillampliga 6ver gransen for direktupphandling ar samma férutsattningar som
har redovisats ovan, under punkten 5.2. Regelverket under tréskelvardet hanvisar till de regler som
galler over troskelvardet (6 kap 148) Under troskelvardet kallas forfarandet for direktupphandling.
Over troskelvardet kallas undantagsférfarandet for férhandlat férfarande utan féregdende
annonsering. Som visats under punkten 2.2. bedémer Uppkraft att det i de flesta fall bor vara mojligt
att hanvisa till undantagsregeln, men att det beror pa hur myndighetens behov ser ut i det specifika
fallet.

Binosight for garna ytterligare dialog med myndigheten inom ramen for de maojligheter som
upphandlingsregelverket ger.

Stockholm 25 mars 2020

Uppkraft AB
Anna Lonnerberg

Upphandlingsjurist

10 (se mal C-328/92, Kommissionen mot Spanien, punkt 17).

Uppkraft AB anna.lonnerberg@uppkraft.se
Org.nr: 559212-5412 sid7av?7 Telefon: +46 (0)733 46 93 99


https://www.jpinfonet.se/JP-UpphandlingsNet/Lagkommentarer/Lagkommentarer/lagen-20161145-om-offentlig-upphandling/6-kap.-upphandlingsforfaranden/d_913892-?anchor=
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