«Le web rend l'entrepreneuriat tres accessible

mais, du coup, la concurrence est nettement
plus rude.»

GAUTHIER PONCELET
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LES DEBUTS

«Développer son propre business,
c’est décupler I'énergie mise dans son travail»

Passionnés de trekking,

Gauthier Poncelet et son partenaire
Nicolas Vandepaer ont lancé
officiellement il y a quelques mois
«Explore-Share.com», une plateforme de
réservation de guides de haute
montagne. Sans passion, sans une grosse
prise de risque et sans la confiance

des Business Angels, cette aventure
n'aurait sans doute pas été possible.

Caroline Sury

«J’ai toujours fait beaucoup de montagne avec mon ami
Nicolas. Il y a 4 ans, durant un voyage au Népal, nous
sommes arTivés au constat qu'on prenait toujours beaucoup
de temps a préparer un voyage pour sortir des sentiers bat-
tus et qu’énormément de personnes dans le monde de-
vaient faire exactement la méme chose que nous. Nous
avons donc voulu créer une communauté ott les gens peu-
vent partager, dans un espace structuré, leurs itinéraires et
leurs bons plans, ou tout simplement piocher de I'info. D'ot
l'appellation Explore-Share.com pour notre site web.»
«Méme si, initialement, nous voulions juste mettre sur
pied une idée sympa et qui nous passionne, on s'est vite
rendu compte qu'il y avait moyen de la valoriser, et pour-
quoi pas, d’en vivre. Du coup, notre projet de base a évolué
et nous sommes passés d’une communauté d’échange de
bons plans a un site qui référence des sorties en montagne
proposées par des guides certifiés des 4 coins du monde.»
«Pour financer le développement de notre site, nous
avons utilisé nos économies et un subside dela Région wal-
lonne destiné au développement des sites d’e-commerce.
Mais rapidement, nous sommes arrivés-a court de fonds. Il
nous fallait un apport extérieur. Nous n'avons pas été voir
les banques, car je pense qu'il y avait peu de chance d’obte-
nir un financement vu le caractére risqué de notre site web.

Nous nous sommes donc tournés directement vers les Bu-
siness Angels.»

«Le premier que nous sommes allés voir, c’est Jean-Guil-
laume Zurstrassen (fondateur de Skynet et Keytrade), car
nous avions entendu que c’était un passionné de montagne.
Quand nous lui avons présenté notre site web et nos ambi-
tions en juin 2014, il a trouvé le concept tres intéressant mais
il n’a pas directement investi. Il a dit: Tinvestis dans une
équipe, pas dans une idée, c’est Uexécution qui est capitale, et
comme je ne vous connais pas, je ne vais pas investir maintenant.
Par contre, je vous propose qu’on se rencontre tous les mois, his-
toire de faire connaissance et de voir commentvous travaillez. Je
vais vous challenger et on verra comment vous évoluez!’

«Nous I'avons effectivement rencontré 4 fois, puis, en no-
vembre 2014, il a marqué son accord pour nous soutenir
tout en nous faisant rencontrer d’autres Business Angels,
passionnés de montagne eux aussi. Suite a notre présenta-
tion, ils ont décidé d'investir dans notre start-up. Je pense
qu’ils ont notamment été convaincus par notre investisse-
ment personnel et financier. En effet, nous avons injecté
toutes nos économies dans le développement du site web -
etnous avons également pris le risque de quitter un emploi
bien rémunéré pour nous consacrer a
temps plein a Explore-Share.com en tou-
chant un salaire minimum. De plus,
nous avions une solution existante avec
quelques ventes déja générées.»

«Résultat: depuis un an, notre busi-
ness se développe assez bien. Nous
sommes passés de quelques demandes
par mois a plus d'une par jour au-
jourd’hui. Nous avons plus de 400
guides référencés sur le site, qui propo-
sent plus de 850 sorties en montagne.
Notre objectif a moyen terme est d’avoir
entre 10 et15 demandes parjour. Le plus
dur, c’est de se faire connaitre. On n’a
bien str pas des moyens faramineux
pour faire une campagne marketing
massive. Mais c’est aussi trés positif car,
en général, quand on a peu de ressources, on est nettement
plus créatif. Méme si, pour le moment, j’ai un train de vie
plus modeste, je ne regrette rien car je suis trés épanoui
quavant sur le plan professionnel. Jai la chance de faire ce
que j'aime et comme j'en ai envie. Mon travail précédent, en
tant qu'employé, m’a appris énormément de choses et c’est
fantastique de pouvoir les valoriser aujourd’hui en y ajou-
tant ma touche personnelle.»

CONSEIL

TEMOIGNAGE

«Pour s’investir a fond dans
une idée et avoir la chance

de vivre de sa passion, il faut
sortir un jour de sa zone de
confort, c’est-a-dire entre
autre d’accepter de quitter un
job confortable, avec une voi-
ture de société et des jours
de congé. Mais admettre aussi
de se placer en marge des
gens de sa génération qui
sont probablement en train
de faire carriére autrement.»




